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Sie machen keine Werbung und
auch nicht viel Aufsehens um ihr
Geschift. Die deutschen Biirg-
schaftsbanken agieren weitgehend
im Hintergrund. Das hat zufolge,
dass viele kleine und mittlere Un-
ternehmen ihr Angebot gar nicht
kennen. Oft erfahren potenzielle
Existenzgriinder erst {iber Um-
wege, welche Chancen sich bieten.
Dennoch verhelfen die Biirg-
schaftsbanken jedes Jahr 5 000 bis
7 000 Unternehmern und Existenz-
griindern zu Krediten und Beteili-
gungen, indem sie mangelnde Si-
cherheiten durch die Vergabe einer
Biirgschaft oder Garantie ausglei-
chen. So ermdglichen die Institute
Investitionen in Milliardenhéhe.
Wie das Institut fiir Mittelstands-
6konomie an der Universitét Trier
(Inmit) jetzt in einer Studie fest-
stellte, fillt dadurch das Bruttoin-
landsprodukt in Deutschland im
Durchschnitt um 3,2 Mrd. Euro im
Jahr hoher aus als das ohne ihr Tun
der Fall wire. Auerdem profitiert
der Staat iiber hohere Steuerein-
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Tréager: Sparkassen, Banken,
Kammern, Wirtschaftsver-
bande oder Versicherungen.

Arbeitsweise: Bund und Lan-
der haften als Ruckburgen bei
Kreditausféllen fur 65 Prozent
(alte Bundeslander) und 80
Prozent (neue Bundeslander)
des Kreditvolumens.

Umfang: 2005 wurden 6 852
(10 Prozent mehr als 2004)
Burgschaften und Garantien in
Hoéhe von 1,105 Mrd. Euro (plus
7.4 Prozent) genehmigt.

Rangliste: Die meisten Burg-
schaften und Garantien halt Ba-
den-Wurttemberg (9 714 per
31.12.2005), gefolgt von Nord-
rhein-Westfalen (4 423).
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nahmen, obwohl er als Riickbiirge
der Biirgschaftsbanken fungiert
und bei Ausfillen fiir bis zu 80 Pro-
zent des Kredits aufkommen muss.
Der Saldo liegt bei einem Plus von
jahrlich 670 Mill. Euro.Biirgschafts-
banken sind private Kreditinsti-
tute. Sie werden getragen von Spar-
kassen, Banken, Kammern oder
Wirtschaftsverbinden. Die Gesell-
schaften verstehen sich ausdriick-
lich als Selbsthilfeeinrichtungen.
Das heifit, sie selbst vergeben kein
Fremdkapital. Sie iibernehmen nur
die Haftung, damit Unternehmer,
die eine Erfolg versprechende Ge-
schiftsidee, aber keine Sicherhei-
ten haben, bei ihrer Hausbank ei-
nen Kredit bekommen. ,,Diese Auf-
gabe wird immer wichtiger, da ei-
nige Forderbanken der Linder und
vor allem die KfW-Bankengruppe
das Haftungsthema aus ihrem An-
gebotskatalog so gut wie gestri-
chen haben®, sagt Axel Nitschke,

. Chefvolkswirt des Deutschen In-

dustrie- und Handelskammertages
(DIHK) in Berlin.

Dass die Haftungsiibernahme
durch die Biirgschaftsbanken zu-
nehmend gefragt ist, zeigt auch die
Statistik: 2005 wurden gegeniiber
dem Vorjahr zehn Prozent mehr Ga-
rantien und Biirgschaften gewahrt.
Bezogen auf das Volumen betrug
das Wachstum 74 Prozent. ,Der

Trend hat sich im ersten Halbjahr
2006 fortgesetzt und wird sich vo-
raussichtlich noch verstdrken®,
sagt Hans-Herbert Strombeck, Vor-
sitzender des Verbandes der Biirg-
schaftsbanken und Geschiftsfiih-
rer der Biirgschaftsbank NRW. Ge-
samtwirtschaftlich macht er dafiir
zwei Griinde verantwortlich: ,Das
eine ist die konjunkturelle Erho-
lung der Wirtschaft. Unternehmer
trauen sich wieder zu investieren.
Das zweite ist das steigende Zinsni-
veau.“ In dem MafRe wie sich Kre-
dite auf Grund der anziehenden
Leitzinsen verteuerten, wiirden
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auch Biirgschaften wieder interes-
sant. ,Es ist moglich, dass sich der
Zins, den ein kleiner Betrieb fiir ei-
nen beantragten Kredit an seine
Hausbank zahlen muss, um bis zu
1,5 Prozentpunkte vergiinstigt,
wenn eine Biirgschaftszusage vor-
liegt*, erldutert Strombeck. Denn
durch die Haftungsiibernahme (bis
zu 80 Prozent des Kreditvolu-
mens) reduziere sich fiir die Haus-
bank das Ausfallrisiko.

Biirgschaftsbanken {ibernehmen Kreditausfallrisiken und stofien so Investitionen an

Dariiber hinaus haben die Biirg-
schaftsbanken den Nachfrage-
boom durch ein besseres Produkt-
angebot und eine offensivere Infor-
mationspolitik unterstiitzt: Es wer-
den verstirkt Kleinstkredite bis
100 000 Euro offeriert. Auferdem
bieten viele Biirgschaftsbanken
eine direkte Beratung an.

Zwar stehen die Biirgschaftsban-
ken untereinander nicht im Wettbe-
werb, dajedes Bundesland sein eige-
nes Institut hat, dennoch gibt es im
Angebot Unterschiede und Spiel-
riume. Beispiel Baden-Wiirttem-
berg: Mit knapp 2 200 genehmigten
Biirgschaften und Garantien im Um-
fang von rund 290 Mill. Euro ist die
Biirgschaftsbank Baden-Wiirttem-
berg nationaler Spitzenreiter.

JIch denke, unsere Akzeptanz
bei der Kreditwirtschaft in Baden-
Wiirttemberg ist deshalb so ausge-
prigt, weil wir gerne fiir Gespra-
che vor Ort zur Verfiigung stehen.
Unsere Kundenbetreuer sind viel
unterwegs. Auferdem bieten wir
an allen Kammerstandorten monat-
liche Beratungssprechtage fiir inte-
ressierte Griinder und Firmen an*,
sagt Guy Selbherr, Geschiftsfiihrer
der Biirgschaftsbank Baden-Wiirt-
temberg. Das fiihre dazu, dass die
Instrumente der Biirgschaftsbank
von vielen Unternehmen stéirker
wahrgenommen wiirden.
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LMuttel mat
Multiplikator-
Effekt”

Herr Schmidt, worin besteht
der gesamtwirtschaftliche Nut:
zen der Biirgschaftsbanken?

Es hat sich gezeigt, dass Biirgschaf
ten und Garantien einen grofel
Multiplikatoreffekt haben: Mit ei
nem verbiirgten Euro wird etw
das Dreifache an Investitionen ar
gestofien, bei Garantien sogar da
Siebenfache. Das wirkt sich mess
bar auf Wachstum und Beschift:
gung aus und bringt dem Staat dz
durch zusitzliche Steuereinnat
men, die seine Ausgaben als Riick
biirge weit iibersteigen. Aufterder
férdern Biirgschaftsbanken de
Wettbewerb und unterstiitzen de
Strukturwandel in Deutschlan
weil auch Investitionen getitig
werden, etwa im Bereich wissensir
tensiver Dienstleistungen, fiir di
es sonst kein Kapital gegebe
hitte.

‘Wie passt die staatlich riickver
biirgte Biirgschaft in das Bild,
dass der Staat eigentlich nur di
Rahmenbedingungen fiir die
Wirtschaft schaffen sollte?

AXEL
SCHMIDT

lehrt Mittelstands-
dkonomie an der
Universitéat Trier

Recht gut. Denn sie setzt a
Hauptproblem von Finanzieru
gen an: den Sicherheiten. Alle Ve

glinstigungen  niitzen nicht
wenn der Unternehmer aus Mai
gel an Sicherheiten kein Fremdk
pital bekommt. Biirgschaften sir
ein elegantes Instrument der Mi
telstandsférderung. Denn d
Staat wird ausschlielich bei Au
fillen in Anspruch genomme
Um Mitnahmeeffekte brauc
man sich nicht zu sorgen, da f
die Biirgschaft gezahlt werde
muss.




